vilp YRITYKSEN
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8 pointtia oman yritys-
toiminnan kaynnistamisesta



Yrityksen perustajan pikaopas

Olet siis aikeissa perustaa yrityksen tai ainakin harkitset asiaa vakavasti?

Kyseessa on iso paatos, johon sisaltyy paljon
riskeja. Hyva uutinen on kuitenkin se, etta
tuo paatos saattaa myohemmin osoittautua
yhdeksi elamasi parhaista.

Tama johtuu siita, etta yrittaminen on
maailman paras oppimisalusta ja keino luoda
itselle juuri omannakoinen elama.

Mikaan muu asia ei pakota sinua venymaan,
haalimaan tietoa ja ajamaan itseasi haastaviin
tilanteisiin samalla tavalla kuin yrittajyys.

Samaan aikaan sinulla on silti lahes
taydellinen vapaus paattaa omista tyo-
tavoistasi ja ajankaytostasi.

Yrityksen perustaminen ei onneksi ole niin
vaikeaa tai edes kallista kuin saatat luulla.

Siita on vain usein tehty turhan moni-
mutkaisen kuuloista, ja siksi raotamme nyt
selkokielella, kuinka asia kaytannossa
hoidetaan.

Lupaamme, etta taman oppaan luettuasi
sinulla on hallussasi perustiedot siita, mita
aloittavan yrittajan tulee ottaa huomioon ja
miten oman yrityksen perustaminen
kaytannossa tapahtuu.

Kun olet sisaistanyt perusasiat, sinun on
helpompi lahtea kaivamaan haluamistasi
asioista lisatietoa — tahankin tarjoamme toki
opastusta selventavien linkkivinkkien
muodossa.
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Taman oppaan sisalto

. Onko sinusta yrittajaksi? Naita ominaisuuksia tarvitset

Liikeidea ja sen testaaminen — varmista hyva
startti yrityksellesi

. Yritysmuodon valinta — toiminimi, osakeyhtio vai joku muu?

Yrityksen perustamistoimet

Miten menestyt yrittajana?



I. Onko sinusta yrittajaksi?

Naita ominaisuuksia tarvitset yritta
Yrittajana tarvitsemasi tiedot ja taidot voit
oppia ennen yrityksen perustamistakin,
mutta usein oppimisprosessi tapahtuu
kaytannon toiminnan kautta.

Menestyminen ei riipu jokaisen asian ulkoa
opettelemisesta vaan alla olevista
ominaisuuksista. Ne maarittelevat, oletko
valmis keraamaan tarvittavan osaamisen ja
tiedon.

Mikali aiot olla menestyva yrittaja, vilkaise
peiliin ja katso loytyyko sielta ihminen, jota
voisi kuvailla seuraavin sanankaantein:

o Sietaa epavarmuutta ja ymmartaa,
ettei sita voi poistaa mutta siihen voi
varautua.

o Uskaltaa tehda paatoksia ja pitaa
paan kylmana vaikeinakin hetkina.

o Uskaltaa ottaa tarvittaessa riskeja.

Haluaa oppia, kasvaa ja kehittya

jatkuvasti.

e On innostunut siita mita tekee ja
haluaa jakaa innostustaan myos
muille.

e Toimii vastuullisesti, ahkerasti ja

pitkajanteisesti.

Toiseksi viimeista kohtaa ei voi liikaa
korostaa! Mikali et ole oikeasti innostunut
asiastasi, menestyminen on lahestulkoon
mahdotonta.

Yrittajana tyot kulkevat mukanasi eri tavalla
kuin palkansaajana, joten on valttamatonta,
etta osaat oikeasti nauttia siita, mita teet.

Talloin on helpompi sietaa myos niita paivia,
jolloin yrittaminen kiristaa toden teolla
hermoja. Usko pois: tallaisiakin paivia tulet
yrittajana kohtaamaan paljon.



2. Liikeidean testaaminen

Varmista hyva startti yrityksellesi

Vaikka olisit modernin maailman MacGyver,
yrityksen menestyksekas pyorittaminen on
hyvin vaikeaa ilman loppuun asti hiottua
liikeideaa.

Liikeidean testaamisen ennakkoon pitaisi olla
itsestaan selvaa, mutta silti todella moni
aloittava yrittaja jattaa kyseisen vaiheen
valiin. Tama voi johtua esimerkiksi siita, etta

e halutaan tehda rahaa mahdollisimman
nopeasti,

e jokin asia kuulostaa tai vaikuttaa muka-
valta tyolta, tai

e ihminen saa paljon kehuja jonkin asian
tekemisesta ja uskoo siksi, etta sen
tiimoilta kannattaa perustaa yritys.

Vaikka mikaan naista ei itsessaan ole huono
syy perustaa yritysta, mikaan ei myoskaan
takaa sita, etta idea olisi elinkelpoinen.
Vasta kun asiakasta pyydetaan pistamaan
tukku rahaa poytaan, voidaan nahda, onko
han oikeasti valmis kannattamaan ideaa.

Tarkoitus ei ole pelotella vaan todeta, etta
yrityksen perustaminen vaatii oikeanlaista
valmistautumista. Silloin on mahdollista
valttaa turhia murheita ja sekasotkuja.

Yksikaan yritys ei tietenkaan pyori ilman
asiakkaita. Siksi niiden hankkiminen on
toiminnan alkuvaiheessa tarkeampaa kuin
mikaan muu.

Jos sinulla on asiakkaita, kaikki muu
tapahtuu melkeinpa itsestdan!

Al siis tee sitd virhetts, etta perustat
yrityksen ja alat vasta sen jalkeen miettia,
missa asiakkaat luuraavat.

Miten sitten voit varmistua, etta sinulla
riittaa asiakkaita jo toiminnan alkuvaiheessa?
Paras taktiikka on pyytaa ihmisia ostamaan ja
sitoutumaan tuotteeseen tai palveluun jo
etukateen.

Suuri osa ideaa aikaisemmin tukeneista ei
tahan valttamatta ole valmiita.



Testaa ideaasi ennakkotilauksilla

Ottamalla vastaan ennakkotilauksia tai
ainakin keraamalla palveluiden ostamisesta
kiinnostuneiden ihmisten yhteystietoja,
tiedat varmemmin, kuinka kannattava
perustamasi yritys todella olisi.

Ennakkotilauksia hankitaan levittamalla sanaa
yritysideastasi. Voit tehda sen useilla eri
tavoilla, kuten sosiaalisen median kautta,
ostamalla mainoksia, hyodyntamalla lehtia tai
omia verkkosivujasi.

Naita varten tarvitset jonkinlaisen
tarjouksen. Tarjouksen tulee sisaltaa hinnan
ja kuvauksen lisaksi myos tapa tehda
ennakkotilaus.

Olennaista on ymmartaa, ettd
markkinointi kannattaa siis aloittaa jo
ennen kuin yritys tosiasiassa on
pystyssa.

Moni ajattelee, ettei tassa vaiheessa kannata
tuhlata rahaa, ja siksi koko testaaminen jaa
valiin. Tama on vaara paatos.

Mita jos perustat yrityksen, joka pohjautuu
kannattamattomaan ideaan? Paljonko se
tulee maksamaan sinulle ajassa ja rahassa?

On jarkevampaa sijoittaa vahan rahaa
testaamiseen kuin paljon rahaa
huonon idean toteuttamiseen.

Psst! Jos aiot hakea starttirahaa ja haluat
testata yritysideaasi, kannattaa puhua
paikallisen TE-toimiston edustajalle. Hyvin
helposti pienetkin testit voidaan tulkita yritys-
idean toteuttamiseksi kdytdnnossd, mikd
tarkoittaa sitd, ettd et voi saada starttirahaa.

Sitd kun ei nimittdin myonnetd, mikadili yritystoi-
minta katsotaan jo alkaneeksi.

Liikeideasta liiketoiminta-
suunnitelmaan

Liiketoimintasuunnitelmaa kootessasi paaset
tarkeimpien yrittamiseesi liittyvien asioiden
aarelle ja mika tarkeinta: kyseenalaistamaan
ja pohtimaan niita. Samalla voit loytaa
ratkaisuja mahdollisiin aukkokohtiin.

Kenties olennaisimmat kysymykset,
joihin sinun tulisi kyeta vastaamaan,
ovat:

I) Miksi asiakkaat valitsisivat juuri sinun
palvelusi mahdollisesti kymmenien tai
satojen muiden tarjokkaiden joukosta?

2) Onko naita asiakkaita oikeasti tarpeeksi,
jotta saat tehtya toiminnastasi
kannattavaa?

Kun teet yrityksellesi liiketoiminta-
suunnitelman jo ennen varsinaisen toiminnan
aloittamista, pystyt ennakoimaan yrittamisen
haasteita ja loytamaan niihin ratkaisuja.

Liiketoimintasuunnitelma ei ole hyodyllinen
pelkastaan sinulle, vaan lahes poikkeuksetta
myOs rahoittajat ja erilaiset yrittajyyden
asiantuntijat pitavat suunnitelmaa
vaatimuksena palveluilleen.

Valmis liiketoimintasuunnitelma on siis
ensisijaisesti suuri apu sinulle yrityksesi
toiminnan laskelmoinnissa ja lisaksi
valttamattomyys, mikali tarvitset yrityksellesi
rahoitusta tai asiantuntijan neuvoja.



3. Yritysmuodon valinta

Toiminimi, osakeyhtio vai joku muu?

Liiketoimintasuunnitelmaa tehdessa sinulla
pitaisi jo olla tiedossa, minka yritysmuodon
turvin aiot toimintasi kaynnistaa. Yleensa
lopullinen valinta tehdaan osakeyhtion ja
toiminimen valilla.

Milloin toiminimi on oikea valinta?

Yksityinen elinkeinonharjoittaja eli toiminimi
on yleensa sopivin valinta yritysmuodoksi,
kun:

e yrittaminen perustuu pitkalti yrittajan
omaan tyopanokseen,

e yritystoiminnan kaynnistamiseen ei
tarvita suuria rahamaaria, ja

e yritystoiminta on kohtalaisen
pienimuotoista, eika sita ole
tarkoitus laajentaa tulevaisuudessa.

Toiminimiyrittajana paaset myos
liikenteeseen kaikkein kevyimmin ja
halvimmalla. Verkossa tehty toiminimen
perustamisilmoitus kaupparekisteriin maksaa

75 euroa — osakeyhtion tapauksessa
maksettavaa kertyy 330 euroa.

Toiminimen hallinnoiminen on myos
vahemman byrokraattista osakeyhtioon
verrattuna — paperihommiin ei tarvitse
tuhlata aivan niin paljoa aikaa.

Toiminimen verotus on myos yksinkertaista:
kaikki toiminimen tulot verotetaan yrittajan
henkilokohtaisena tulona.

Voit tarvittaessa myohemmin muuttaa
toiminimesi osakeyhtioksi, jos liilketoiminta
alkaa kasvaa. Verotuksen nakokulmasta
muutos alkaa olla kannattava, kun yrityksesi
tulos on vahintaan 35 000 euroa.

Milloin osakeyhtio?

Jos sinulla on selva visio yritystoimintasi
kasvattamisesta tai laajentamisesta, osake-
yhtio on yleensa oikea vaihtoehto.

Osakeyhtion perustamisen hinta on 380
tai 275 euroa riippuen siita,



taytatko perustamisilmoituksen verkossa
(YT].fi) vai paperilla.

Tama hinta tarkoittaa perustamisilmoituksen
kasittelymaksua kaupparekisterissa.

Osakeyhtiomuoto tuo sinulle taloudellista
varmuutta, silla henkilokohtaiset riskit ovat
pienempia toiminimiyrittamiseen verrattuna.

Toiminimiyrittajana vastaisit yrityksesi
veloista henkilokohtaisella omaisuudellasi
kun taas osakeyhtiossa vastuu rajoittuu
sijoitetun paaoman maaraan.

Syliin jaavat vain sellaiset velat, joita olet
ollut takaamassa henkilokohtaisesti.

Mikali perustat osakeyhtion, sinun on myos
helpompi ottaa mukaan uusia osakkaita tai
kerata uutta paaomaa. Mahdollisuudet vero-
suunnitteluun ovat myos laajemmat

Osakeyhtio on lisaksi markkinoinnin
nakokulmasta toiminimea uskottavampi
yritysmuoto.

Tahan faktaan sinun ei tietenkaan kannata
suhtautua lilan uppiniskaisesti: jos hoidat
hommasi hyvin, asiakkaitasi tuskin
kiinnostaa, missa muodossa yritystasi
pyoritat.

Voit perustaa osakeyhtion yksin, mutta
mukana voi olla muutama muukin perustaja-
jasen. Mikali haluat toimia isommalla
porukalla kimpassa, voi myos osuuskunta
olla sinulle vaihtoehto.

Loydat yrityksen-perustaminen.netista
yksityiskohtaiset vaihe vaiheelta -ohjeet
kaikkien yritysmuotojen perustamiseen.

Palataan kuitenkin niihin tuonnempana.


https://yrityksen-perustaminen.net/yritysmuodot/

4. Yrittajan pakolliset hankinnat?

Mita tarvitaan ja miten hankitaan?

Aloitat toimintasi sitten sivu- tai paa-

toimisena yrittaja, sinulla on todennakoisesti

ostoslistallasi joitain pakollisia tai ainakin
pakolliseksi miellettavia hankintoja.

Koska yrityksen alkuvaiheessa rahat ovat
todennakoisesti tiukilla, budjetointia
kannattaa miettia tarkasti.

Keskimaarin yrityksilla kestaa kolme vuotta
ennen kuin ne paasevat voiton puolelle.
Vaikka tahan on tietysti paljon poikkeuksia,
saastoruuvia kannattaa alussa kiristaa
tarkasti ja hollentaa sen jalkeen pikkubhiljaa.

Pakollisista hankinnoista kannattaa aluksi
karsia niin paljon kuin mahdollista. Asioita

kannattaa katsoa todella tarkasti ja harkiten:

mika kaikki on oikeasti tarpeellista nyt ja
mita voi hankkia myochemmin?

Hankinnoille on aina myos vaihtoehtoja.
Mikali et voi ostaa laitteita tai valineita
uutena, voit

e vuokrata kaytettyja,

e tehda leasing-sopimuksen,

e ostaa kaytettyja,

e lainata tutuilta aluksi tai

o lainata tai myyda yrityksellesi omat
laitteesi.

Ostaminen on usein ensimmainen mieleen
nouseva vaihtoehto, mutta se saattaa olla
myos kallein. Kassavirta on alussa yrityksen
selviytymisen kannalta tarkeinta, joten sita ei
kannata upottaa turhaan kalustoon, jota et
voi vaihtaa nopeasti rahaksi tarpeen
vaatiessa.

Kassavirran ehtyminen eli kateisen rahan
loppuminen laskujen maksamista varten on



yksi yleisimmista syista, joiden takia
aloittavat yritykset Suomessa kuolevat.

Mikali sinulla ei ole kateista tililla, et voi
maksaa laskuja ja pitaa yritystasi elossa.
Toimitilat ja laitteistot ovat yksi
potentiaalinen paikka, jossa voit yrittaa
tehda saastoja, mutta tama riippuu tietysti
hyvin pitkalti yrityksesi toimialasta.

Oli toimiala kuitenkin mika tahansa, mieti ja
listaa huolella ne hankinnat ja asiat, joita
oikeasti tarvitset yrityksesi alkutaipaleella!

Tassa vaiheessa olet varmasti selvittanyt
myoOs sen, tarvitsetko yritystoimintasi

kaynnistamiseksi jonkin toimialakohtaisen
luvan.

Jos tarvitset, hoida ilmoitus- ja lupa-asiat
kuntoon ennen kuin teet ainuttakaan isoa
hankintaa yrityksellesi.

rahoitusta tai muuta tukea?

Lue pikaopas aloittavan yrityksen rahoitus-
vaihtoehdoista sivuiltamme. Lukemisen
jalkeen tiedat muun muassa sen, voitko
saada starttirahaa.



https://yrityksen-perustaminen.net/rahoitus/
https://yrityksen-perustaminen.net/rahoitus/

5. Kirjanpito

Miten kirjanpito kannattaa jarjestaa?

Yrittajana olet kirjanpitovelvollinen ja taten
vastuussa yrityksesi kirjanpidon
jarjestamisesta. Jos yritystoimintasi on
erittain pienimuotoista, eika kuitteja ja
tositteita kerry montaa vuodessa, voit
yrittaa tehda kirjanpitoa itse.

Emme kuitenkaan suosittele tata vaihto-
ehtoa. Miksiko?

No siksi, etta valtaosassa tapauksista on
jarkevampaa pulittaa hieman rahaa siita, etta
kirjanpitoalan ammattilainen tekee asiat
sinua nopeammin, tarkemmin ja
tehokkaammin.

Yrityksen alkuvaiheessa sinun tulisi keskittya
myynnin kasvattamiseen ja uusien
asiakkaiden hankkimiseen, ja kaikki
ylimaaraisiin paperitoihin kaytetty aika on
tasta pois.

Keskity siis sithen, missa oma tyopanoksesi
tuottaa eniten, alaka sahlaa muiden asioiden
parissa muutamien saastyvien eurojen takia.

i

Alle olemme listanneet muutamia asioita,
joiden parissa joutuisit pyoriskelemaan
tehdessasi itse kirjanpitoa:

e prosenttilaskut,

o tilinpaatos,

e verovelvollisuudet,

e alv-lomakkeiden taytto,

e vuosittaiset deadlinet papereille,
veroille ja maksuille,

o kaiken kirjallisen materiaalin
arkistointi vuosiksi eteenpain,

e poistojen laskeminen,

e pienhankintojen maksimimaarat ja
verovahennysprosentit,

e kotitoimistossa kodin ja tyon suhde,

e edustuskulujen maksimimaarat ja
prosentit,

o matkakulut, oman auton kaytto,
kilometrikorvaukset, maksimi- ja
minimimaarat,

e kirjanpitolaki ja sen maaraykset jne.



Edeltava lista ei ole aukoton. Homman
jarjettomyys alkaa paljastua taysimittaisesti,
kun lasket yhteen kaikki tunnit, jotka tuhlaat
asioiden selvittamiseen sen sijaan, etta pi-
rauttaisit kirjanpitajallesi ja kysyisit aiheesta
tai kaskisit hoitaa asian.

Muista silti, etta vaikka ulkoistat kirjanpidon,
sinun tulee toki itse huolehtia tositteiden,
kuittien ja muiden kirjanpitomateriaalien

Tama on yleensa jarkevinta hoitaa
sahkoisesti, jolloin saastat aikaa ja pystyt
myos painamaan kirjanpidon hintaa alaspain.

Sahkoista kirjanpitoa ei kannata pelata —
yksinkertaisimmillaan se voi tarkoittaa sita,
etta saat tilitoimistolta kayttoosi helppo-
kayttoisen, nettiselaimessa ja puhelimella
toimivan ohjelman, jossa maksat laskusi ja
kuvaat tositteesi.

Napinpainalluksella tiedot siirtyvat suoraan
kirjanpitajan kayttamaan ohjelmistoon.

Jos asiaa on vaikea hahmottaa, voit kuvitella
tallaisen ohjelman vahan kuin verkkopank-
kina, jonka avulla toimitat yritystoimintaasi

Kun hyodynnat sahkoisia apuvalineita,
kirjanpitajan ei tarvitse kerailla kirjanpito-
materiaalejasi kirjekuoresta ja nappailla
tietoja manuaalisesti kirjanpitoon.

Tama saastaa kirjanpitajalta roppakaupalla ai-
kaa ja nakyy sinulle pienempana laskuna.

Usein kirjanpidon ulkoistamista eparoidaan
lahinna sen takia, etta sen hinta mietityttaa.

Mikali haluat tietaa kirjanpidon kustannukset
tarkasti etukateen, hanki kirjanpito kiintealla
hinnalla ja selvita tarkkaan, mita pakettiin
kuuluu.

Tyhmia kysymyksia ei ole olemassa!


https://yrityksen-perustaminen.net/kirjanpito-tosite/
https://yrityksen-perustaminen.net/sahkoinen-taloushallinto/
https://yrityksen-perustaminen.net/tilitoimiston-valinta-10-tarppia-yksinyrittajalle-kirjanpidon-ulkoistamiseen/
https://yrityksen-perustaminen.net/kirjanpidon-hinta/

6. Vakuutukset

Mita aloittavan yrittaj
Vakuutuksien valinta ja ostaminen uudelle

yritykselle ei kuulu perustamisvaiheen
hohdokkaimpiin toimenpiteisiin.

Tahankin asiaan sinun on silti syyta
paneutua, silla aloittavan yrittajan ja
yrityksen vakuutukset voivat muodostua
ensiarvoisen tarkeiksi, jos kaikki ei sujukaan
kuin Stromsossa.

Alla kaymme lyhyesti lapi uuden yrittajan
pakolliset ja vapaaehtoiset vakuutukset.
Ensin toteamme kuitenkin sen faktan, etta
hyodyllisista vakuutuksista kannattaa aina
jutella yrittajatuttujen kanssa.

Varsinkin saman alan kollegat osaavat
usein kertoa sinulle parhaiten, mita
vakuutuksia oikeasti kannattaa ottaa.

Vakuutusmyyjat, vaikka auttavaisia ovatkin,
ovat lopulta aina myyjia. Heidan tehtava on
kaupata sinulle mahdollisimman paljon.

Harva vakuutusmyyja on myoskaan yrittaja
itse, joten ajatusmaailmojen kohtaaminen on
epatodennakoista.

an pitaa tietdd vakuutuksista?

Yrittdjan pakolliset vakuutukset

Alla oleva lista nayttaa pitkalta, mutta ei
paniikkia: useimmissa tapauksissa vain listan
ensimmainen vakuutus eli YEL koskee sinua.

Pakollisia vakuutuksia voivat toimialasta
riippuen olla:

e Yrittdjan elakevakuutus YEL on
pakollinen, mikali vuosittaisen tyotulosi
arvo on vahintaan 7958,99 euroa (2020).

e Maatalousyrittajan elakevakuutus, josta
kaytetaan lyhennysta MYEL.

e Apurahansaajan elakevakuutus, josta
puhutaan myoskin MYEL-lyhenteella.

e Potilasvakuutus (pakollinen terveyden- ja
sairaanhoitoalan yrittdijille, esim. hierojat ja
fysioterapeutit jne.)

e Ymparistovahinkovakuutus (aloilla, joilla
toimintaan liittyy oleellinen riski ympdristo-
vahingoista)


https://yrityksen-perustaminen.net/yrityksen-vakuutukset/

o Liikennevakuutus (pakollinen liikenne-
kayttoisille ajoneuvoille, mutta jos omistat
auton, sinulla pitdisi jo olla tdmd vakuutus)

Jos palkkaat tyontekijoita, joudut tietenkin
myos hankkimaan heille lakisaateiset
tyonantajavakuutukset, kuten muun muassa
tyoelakevakuutuksen ja tyotapaturma-
vakuutuksen.

Namakin maksut kertyvat sinun
laskupinoosi!

Yrittdjan vapaaehtoiset
vakuutukset

Yrityksesi toimiala vaikuttaa erittain
olennaisesti siihen, mita vapaaehtoisia
vakuutuksia tarvitset. Tietokoneellaan toita
tekevan konsultin ja rakennusalan yrittajan
tyon riskit ovat luonnollisesti hyvin eriavat.

Yleisimpia yrittajien ja yritysten vapaa-
ehtoisia vakuutuksia ovat muun muassa:

e Yrittdjan tapaturmavakuutus,

e omaisuusvakuutus,

o keskeytysvakuutus

e vastuuvakuutus ja

e yrityksen oikeusturvavakuutus.

Naita vakuutuksia tarjoaa poikkeuksetta
jokainen iso vakuutusyhtio. Vapaaehtoisten
vakuutusten hinnoissa saattaa olla suuriakin
heittelyja, joten tarjouksia kannattaa
kuunnella useamman kuin yhden vakuutus-
yhtion myyjalta.

Monilla vakuutusyhtioilla on

suunniteltuja vakuutuspaketteja, joiden
joukosta voi loytya valilla hyviakin tarjouksia.

Kannattaa kuitenkin tutustua sopimus-
ehtoihin huolella ja valita itselle soveltuvat
vakuutukset rauhassa vasta sen jalkeen.
Maksa vain siita, mita todella tarvitset!

Lisdtietoa ymmarrettavilla kielella:

Aloittavan yrittajan vakuutusopas

YEL-vakuutus — Yrittajan muistilista



https://yrityksen-perustaminen.net/yrityksen-vakuutukset/
https://yrityksen-perustaminen.net/yel-vakuutus-2018/

7. Yrityksen perustamistoimet

Helpompaa kuin uskotkaan!

Jos kuvittelet, etta yrityksen perustaminen
on viikkokausia vieva ja jarjettoman maaran
byrokratiaa vaativa operaatio, olet
yksiselitteisesti vaarassa.

Seka toiminimen etta osakeyhtion
pystyy nimittdin perustamaan
verkossa hyvinkin nopealla aika-
taululla.

Kumpikaan operaatio ei ole rakettitiedetta,
kunhan vain jaksat ottaa asioista selvaa.
Sinun ei kannata maksaa yrityksen
perustamisasiakirjojen tayttamisesta useita
satasia ulkopuoliselle taholle, koska voit
tehda asian helposti itsekin.

Kun olet suunnitellut kaikki valmistavat
toimet huolella, voit siirtya tayttamaan
yrityksesi perustamisilmoitusta.

Paaset siihen kasiksi Patentti- ja rekisteri-
hallituksen eli PRH:n verkkosivuilla. Jotta
osaat tayttaa ilmoituksen oikein, sinulla tulisi
kuitenkin olla hallussasi tarvittavat tiedon
muun muassa siita: >

- Mihin Verohallinnon rekistereihin sinun
tulee liittya?

- Mika on yrityksesi tilikausi ja miten se
valitaan?

- Miten ja minka perusteella maksat
ennakkoveroa?

Jos ylla olevat kohdat kuulostavat tassa
vaiheessa heprealta, ei hataa. Sivuiltamme
Ioytyvissa teksteissa on kayty selkokielella
lapi seka toiminimen etta osakeyhtion
perustamisilmoituksen tayttaminen. Kohta
kohdalta ja alusta loppuun!

Paaset teksteihin kasiksi seuraavista
linkeista:

Toiminimen perustaminen — nain teet sen
alusta loppuun oikein

Osakeyhtion perustaminen vaihe vaiheelta

Jos sen sijaan et ole viela varma yritysideasi
potentiaalista tai haluat lahtea liikkeelle
ilman stressia yrityksen hallinnollisista toista,
voit kokeilla vaikka kevytyrittajyytta.
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8. Miten menestyt yrittajana?

5 hyvaksi havaittua vinkkia

Yrityksen perustaminen on lastenleikkia ja
onnistuu kenelta tahansa — varsinainen
tyo alkaa vasta siind vaiheessa, kun
yritys on pystyssa. Taman faktan tulet
kylla huomaamaan nopeasti.

Miten sitten pystyt vuosien vieriessa menes-
tymaan ja kasvamaan yrityksesi mukana?
Kokosimme viisi lyhytta ajatusta, jotka ovat
yhteenveto yrittdjilta saamistamme
palautteista.

Opiskele jatkuvasti ja kokeile
paljon

Suurin osa suomalaisista yrittajista ei
valitettavasti opiskele ja tutki yrittajyytta ja
yrityksen pyorittamiseen liittyvia asioita
millaan tavalla. Edes muita yrityksia ei
kayteta vertailukohteina tai ideapankkeina.
Al sini tee titid virhetta!

Yrittajana tarvitset uutta tietoa ja teoriaa,
jotta toimintasi menee eteenpain. Hyvien
kirjojen lukeminen on halvin tapa kerata

erinomaista tietoa yrittajyydesta ja siihen
liittyvista asioista. Lue suosituksia
kirjoille taalta.

Monille olisi erinomainen ajatus varata
esimerkiksi joka sunnuntailla 2-3 tuntia,
joiden aikana opiskelisi jotain omaan
yritykseen liittyvaa relevanttia aihetta ja
etsisi 1-2 kokeiltavaa ajatusta tulevalle
viikolle.

Ota porukasta vauhtia
yrittdjyyteen

Erityisesti yksinyrittajien olisi tarkeaa loytaa
heti alkuvaiheessa mentori tai jokin porukka
muista yrittajista, joiden kanssa omaa yritys-
toimintaa voi kayda avoimesti lapi.

Tama ei ole huono idea myoskaan
kahdestaan tai isommissa tiimeissa toimiville.
Omaan toimintaan voi tuoda aina
ulkopuolelta tuoreita ajatuksia.


https://yrityksen-perustaminen.net/parhaat-kirjat-yrityksen-perustajalle/

Mentorit ovat aina hyva ratkaisu ja tehokas
tapa tuoda lisavauhtia omaan ja yrityksen
kehittymiseen.

Kokeneemmat yrittajat voivat kertoa sinulle
omasta kokemuksesta, mita kannattaa
valttaa ja miten tulisi toimia.

Mentorin tarkoitus ei ole antaa sinulle
oikeita vastauksia vaan nayttaa suuntaa ja
tarjota tukea kasvullesi.

Toinen erinomainen vaihtoehto on master-
mind eli yritystoiminnan lapikayminen
porukassa. Maailmalla suuressa suosiossa
oleva konsepti tuo porukasta vipuvoimaa
omaan toimintaan.

Kaytannossa tama toimii niin, etta kokoat
samanhenkisia yrittajia pienen porukan,
esimerkiksi 4-6 henkea.

Kokoonnutte joka viikko tai vahintaan
kahden viikon vilein yhteen (tdmdn voi tehdd
myos puhelimitse) ja kaytte lapi yhden jasenen
yritysta.

Yrittaja kertoo toiminnasta ja muut antavat
palautetta. Lisaksi porukkaa voi kayttaa
vipuna omien tavoitteiden saavuttamiselle.
Kun lausut muille aaneen tavoitteesi, niista
kiinnipitaminen on helpompaa.

Mene aina sinne missa asiakkaat
ovat

Yrityksesi pyorii, koska sinulla on asiakkaita.
Joku maksaa sinulle tuotteistasi ja
palveluistasi. On tarkeaa yllapitaa suhteita
asiakkaisiin ja olla oikeasti lahella heita.
Tama vaatii yrittajalta rohkeutta ja itsensa
likoon laittamista.

On sinun tehtavasi menna asiakkaiden
luokse, ei heidan tehtavansa tulla sinun
luoksesi. Asiakkailla on valta: he voivat
paattaa kenen luokse menevat kaikesta
huolimatta.

Siksi on tarkeaa olla oikeasti lahella
asiakkaita mahdollisimman monessa
paikassa. Tama on tietysti vaikeaa, jos
puhutaan teollisuusyrityksesta, kampaamosta
tai muille yrityksille palveluita myyvasta
firmasta.

Muista silti, etta nykyisin on aivan valtavasti
keinoja tavoittaa ihmisia muillakin tavoilla
kuin taydelliseen hakuammuntaan nojaavalla
mainonnalla.

Sosiaalisen median alustoja on joka lahtoon
ja niiden avulla tavoitat miljoonia erilaisia
ihmisia. On todennakoista, etta joukossa on
joku sinunkin palveluistasi kiinnostunut.
Sama koskee nettia ylipaatansa.

Minka ongelman ratkaiset ja mista ihmiset
etsivat siihen ratkaisua? On tarkeaa
tiedostaa tama ja menna sinne missa
ratkaisua etsitaan. Se voi tarkoittaa
keskustelufoorumeita tai hakukoneiden
hakutuloksia.

Sama idea toimii oikeassa maailmassa. Jos
pyoritat kahvilaa, kay jakamassa alennus-
kuponkeja tai jotain huvittavaa lahialueen
yrityksille, joita he voivat jakaa taas
eteenpain omille asiakkailleen.

Ehka voit jakaa kuponkeja myos lahialueen
asukkaille ja kerata vakioasiakaskuntaa talla
tavalla. Joillain yrityksilla sama asia
luonnistuu tapahtumien, messujen tai
muiden tilaisuuksien avulla.

Suunnittele tyosi ensin ja toteuta
vasta sitten

On vahemman stressaavaa ja rasittavaa
tyoskennella pitkakin paiva, jos tietaa
tarkasti mita tekee. Tahan auttaa hyva
suunnittelu ennakkoon. Paras vaihtoehto
olisi suunnitella tyopaivaa jo edellisena
paivana tai vahintaan projektikohtaisesti.

Aivan viimeinen hetki tahan on heti
ensimmaisena aamulla, kun saapuu tyon
pariin. Jos taas ensimmaiseksi hyppaat
sahkopostin kimppuun tai alat eliminoimaan
muita kiireellisia asioita, stressitasot
nousevat tappiin ja paiva hukkaantuu
nopeasti.

Todennakoisesti juokset vahemman
tarkeiden asioiden perassa pitkin paivaa ja
tuulettelet valilla mieltasi Facebookissa tai
lltalehden sivuilla. Ei kovin tehokasta tai
jarkevaa! >



Projektihallintaan ja to do -listoihin on
olemassa lukemattomia ohjelmia, mutta
sopiva pala paperiakin kay siihen
erinomaisesti.

On jarkevampaa varata joka paivalle
muutama oikeasti tarkea tehtava, joka vie
yritysta eteenpain tai tuo rahaa kassaan.

Tasta parhaana esimerkkina kaikkien
rakastama myyntityo. Jos et ymppaa paivaasi
ihan taysin tayteen, mukaan voit sitten
sovittaa myos niita juoksevia asioita. Tarkeaa
on, ettei anna niiden maaritella koko paivaa.

Suunnittele siis tyosi, niin tiedat mita
tulet saamaan aikaan ja voit tehda
asioita vihemmalla stressilla!

Panosta omaan hyvinvointiin

Omaan hyvinvointiin panostaminen on
yrityksen menestyksenkin kannalta

aarimmaisen tarkeaa. Terveena ja hyvassa
vireessa on paljon helpompaa hoitaa

eteenpain.

Parhaat tulokset saat, kun luot itselle hyvat
tyoolosuhteet, kuten sopivat tauot,
tyoergonomian ja kiireetta tekemisen.
Naihin kannattaa yhdistaa terveellinen
ravinto, sopiva maara liikuntaa (vaikka jo
tyopdivdn aikana) seka kunnon younet.

Paivan jalkeen parempi tapa rentoutua on
drinksun sijaan kavely- tai juoksulenkki.
Aivoja voit tuulettaa hyvan kirjan parissa,
keskustelemalla ystavien kanssa tai
katsomalla jonkin aikaa televisiota.

Huonoin vaihtoehto on siirtya tyopoydan
aaresta kotisohvalle, korkata useampi olut,
tilata pitsa ja tuijottaa televisiota
yomyohaan.



Lopuksi

Tama lyhyt opas oli vain pintapuolinen
johdanto siihen, miten oma yritys
perustetaan ja mita kaikkea perustamista
miettiessa tulee ottaa huomioon.

Mikali aihe kiinnostaa, Ioydat kymmenittain
lisaa artikkeleita yrityksen-perustaminen.net-
sivustolta.

Sivustolta loytyvissa teksteissa pyrimme
selittamaan yrityksen perustamiseen liittyvat
perusasiat niin selkokielisesti kuin vain
suinkin mahdollista.

YRITYKSEN
PERUSTAMINEN
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